HANDEL & VERTRIEB
MARKTGERECHTES PRICING IM VERTRIEB

In vielen EVUs ist die Methodik zur Bestimmung von Falls gewiinscht, analysieren wir auch Ihre aktuelle Methodik zur
Aufschlagen fiir Vertriebsrisiken historisch gewachsen und Kalkulation von Risikopramien und machen ggf. konkrete
beriicksichtigt zu wenig aktuelle Marktbedingungen. Sowohl Verbesserungsvorschlage.

zu hohe als auch zu niedrige Aufschlage kénnen die

Profitabilitit lhres Geschifts gefiahrden. = = I E—

SIND IHRE VERTRIEBSAUFSCHLAGE MARKTGERECHT? d M%‘WMW“W"&WWM‘

Bei der Angebotskalkulation Im Strom- und Gasvertrieb werden neben den
Kosten fiir Fahrplanbeschaffung und Overhead auch Aufschlage fiir
Mengen-, Struktur- und Ausgleichsenergierisiken berlicksichtigt. — it et

Entspricht die Methodik zur Bewertung dieser Risiken noch den aktuellen
Marktgegebenheiten, z.B. der Volatilitat im Stunden-/Viertelstundenmarkt,
dem Einfluss des zukiinftigen Ausbaus der Erneuerbaren Energien oder
der zunehmenden Bedeutung des Intraday-Marktes?

SIE ERHALTEN KONKRETE VORSCHLAGE
Falls nicht, besteht die Gefahr, dass zu niedrige Pramien die Risiken nicht

adaquat abdecken oder zu hohe Pramien zu Kundenverlusten fiihren. Sie erhalten eine fundierte Einschatzung zur Angemessenheit lhrer
Pramien. Bei Bedarf machen wir konkrete Vorschlage zur Optimierung.

BET PRUFT IHRE PRAMIEN Die Ergebnisse werden geeignet aufbereitet, um bspw. in lhrem

Mit einem eigens von BET entwickelten Simulationsmodell kalkulieren wir ~ RiSikokomittee diskutiert zu werden.

individuelle Pramien auf Basis lhrer Portfoliostrukturen und beispielhaften
Kundenlastgange. Zusammen mit Erfahrungen aus vergleichbaren Dr. Thorsten Heimann
Projekten kénnen wir so die Angemessenheit lhrer Pramien beurteilen.
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