VERMARKTUNGSSTRATEGIE ERZEUGUNG

Die wirtschaftliche Situation von Kraftwerken ist
weiterhin schwierig. Damit Erzeugungsanlagen
ihre Vollkosten amortisieren, muss luber die
Vermarktung von Strom (und Warme) sowie iiber
die Absicherung der Brennstoff- und
Emissionskosten ein ausreichend grofler
Deckungsbeitrag zur Fixkostendeckung erlost
werden. Eine optimierte Vermarktungsstrategie
hilft hierbei den Deckungsbeitrag zu optimieren.

NUTZEN

B E T bietet Ihnen eine objektive Bewertung |hrer aktuellen
Vermarktungsstrategie. Daruber hinaus erhalten Sie Transparenz
Uber die gesamte Bandbreite alternativer Strategien. Dabei kénnen
abhangig von lhrer Situation folgende Fragen adressiert werden:

+ Sollen Erzeugungs- und Vertriebsportfolien gemeinsam oder

getrennt bewirtschaftet werden?

* Mussen Stromvermarktung und Absicherung von Brennstoff- und
Emissionskosten immer zeitgleich erfolgen?

* Wie viele Jahre im Voraus soll die Absicherung beginnen?

* Wie kdnnen die Chancen des Intraday- und Regelenergiemarktes

genutzt werden?

* Welche Risiken sind bei einem dynamischen Hedging mit

Ruckkaufen zu tragen?

*  Welchen Mehrwert bringt ein Delta-Hedging und wie kann dieses

praxisgerecht umgesetzt werden?

Leistungsbeschreibung

VORGEHENSWEISE

B E T analysiert ihre bisherige Vermarktungsstrategie und
benchmarkt diese bei Wunsch gegen Referenzstrategien. Darauf
aufbauend werden Alternativen skizziert und anhand abgestimmter
Kriterien bewertet. Als Bewertungskriterien werden beispielsweise die
historische und zukiinftige Performance, das Risikoprofil und der
Aufwand bei der Umsetzung herangezogen. Bei der Bewertung wird
auf den B E T-eigenen Werkzeugkasten an Simulations- und
Optimierungstools zurlickgegriffen.

PROJEKTERGEBNISSE

Am Ende des Projekts erhalten Sie eine Entscheidungsvorlage mit
einer klaren Empfehlung, wie die Erzeugungsvermarktung unter
Beachtung der von Ihnen gesetzten Rahmenbedingungen und
Bewertungskriterien zukuinftig optimiert werden kann. Auf Wunsch
bietet B E T ebenfalls die Umsetzungsbegleitung an und stellt so die
erfolgreiche Implementierung sicher.
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