Schlaue Zihler, schlaue Tarife

Die neue Messzugangsverordnung soll den Markt fiir Dienstleistungen rund um den Zahler
veréndern. Herausforderungen und Chancen zeigen Ulrich Rosen und Christoph Aretz*.

ach dem Gesetz zur Offnung
Ndzs Messwesens fiir Strom
und Gas fiir Wettbewerb ist

nun am 23. Oktober die Verordnung
zum Erlass von Regelungen tiber
Messeinrichtungen im Strom- und
Gasbereich in Kraft getreten. Damit
wirddieLiberalisierung des Mess-und
Zihlerwesens in den Sparten Strom
und Gas komplettiert. Hatte nach
den bisher galtigen gesetzlichen Re-
gelungen (§ 21b Energiewirtschafts-
gesetz) allein der Anschlussnehmer
(Eigentiimer) das  Recht, ~seinen
Messstellenbetreiber frei zu wahlen,
50 kann nun der Anschlussnutzer
(Endkunde) bestimmen, wer seinen
Strom- und/oder Gaszhler einbaut
und betreibt (Messstellenbetrieb) be-
ziehungsweise seinen Verbrauch re-
gistriert (Messung). Zur Umsetzung
dzr Messzugangsverordnung (Mess-
ZV) miissen sowohl Netzbetreiber als
auch eine Reihe

giewirtschaftsgesetzes. So miissen
Netzbetreiber ab dem 1. Januar 2010
bei Neubauten und groReren Reno-

von technischen und organisatori-
schen Ma@nahmen ergreifen, um
die neuen Wechselprozesse effizient
abzuwlckzln und sich im Wettbewerb

gen einbauen, die den tatsiichlichen
Energieverbrauch und die Nutzungs-
zeit widerspiegeln (intelligente Zih-
Tex); dies milssen sie auch allen ande-
ren anbieten.

und Messung

slraleglsch 2u positionieren.
Mit der vollstandigen Liberalisie-
rung des Mess- und Zahlerwesens
werden neue auf-

Ob und in welchem Umfang die

Kosten fur die Implementierung

der Wechselprozesse, fir die neue
die

und die

treten, die mit
fidr ieb und Messung

n der Regulie-

um Kunden werben, die diese Leis-
tungen bisher nur vom Netzbetreiber

rungsbehrde anerkannt und in den
Erlisobergrenzen gemi® Anreizre-
i beriicksic}

Entgelten) beziehen konnten.

Der Netzbetreiber muss mit die-
sen neuen Marktteilnehmern einen
Messstellen-/Messrahmenvertrag ab-
schlieRen. Dieser Vertrag regelt die
gegenseitigen Rechte und Pflichten
sowie die konkreten Regeln fir die
Abwicklung des Wechselprozesses.
Die wichtigsten Vertragsanlagen aus
Sicht des Netsbetreibers sind  die
technischen

rifmodelle erfolgreich sein kbnnen,
wird sich nicht zuletzt auch dadurch
entscheiden, ob die rechnerische Kos-
tenersparnis durch Verbrauchsverla-
gerung oder Verbrauchseinsparung
glaubhaft vermittelt werden kann.
Weitergehende Dienstleistungen, die
unter dem Begriff ,Smart Metering”
laufen und den Zihler als multifunk-
tionale Schnittstelle zum Kunden
nutzen, kinnen das Vertriebsangebot
in Zukunft noch einmal erweitern.

Neue Tarifmodelle
gefragt

Die vollstindige ~Liberalisierung
des Mess- und Zahlerwesens erfordert
daher eine strategische Positionie-
rung fiir Netzbetreiber und Vertriebe.
Bundesweite Wettbewerber stehen in

[ Torsors

g~

an das Messgerét sowie an Datenum-
fang und Datenqualitit. Erginzend
2 den gesetzlichen Vorgaben und
anerkannten Regeln der Technik
kénnen diskriminierungsfrei weite-
re Vorgaben zur Qualifikation des
Dienstleisters sowie im Hinblick auf
Geriitetechnik, Informationsumfang,
Ubermittlungsfristen und Datenfor-
mate vereinbart werden.

Beispielhafter Wechselprozess in Anleh-
‘nung an GPKE und Geli Gas.

tigt werden, muss sich in der Praxis
erst noch zeigen.
ich

den Startlchern, um mit attraktiven
Koppelprodukten Neukunden zu ge-
winnen und so den lokalen Energie-
versorgungsunternehmen nicht. nur
die Marge aus dr Energilicferung,

ergibt si
aus dem neuen § 40 des Enzvglewlrtr

fiir Netzbetreiber

Aufgrund fehlender

dem 30. Dez!mber 2010 einen ’I‘anl
anzubieten, der einen Anreiz zur Ener-
gieeinsparung oder zur Steuerung des

Vorgaben muss der Netzbetreiber
selbst die entsprechenden Geschats-
prozesse definieren. _ Orientieren
sollten sich diese moglichst an den
Lieferantenwech-

rom- un

Gasmarkt (GPKE, Geli Gas) sowie an
den Vorarbeiten der Verbinde zum

insbesondere lastvariable oder taes-
zeitabhiingige Tarife

Zur Umsetzung dieser Tarifmodelle
sind die intelligenten Zahler erforder-
lich. Damit bietet sich fiir Stromlie-
feranten die Moglichkeit, durch neue
Koppelprodukte ~ (Stromlieferung,
Messstellenbetrieb und Messung) und

stellenbetrieb und der Mes(ung jrg
tig 2u machen. Eine zu spite Einfiih-
rung tageszeitabhéingiger Stromtarife
durch den lokalen Vertrieb kann zur
Folge haben, dass der Netzbetreiber
aufgrund seiner regulierten Entgelte
keine Moglichkeit hat, den Kunden
aus eigener Kraft zu halten und damit
seine Erlose zu sichern.

Dem Vertrieb kommt daher bei der
erfolgreichen Umsetzung von Gesetz
und Verordnung eine Schliisselstel-
lung zu. Fir Kleinere Netzbetreiber
und Vertriebe bieten sich Koopera-
, um dm neven An-

(DuM-

Richtlinie).
wmm Anforderungen erwachsen
§21b des Ener-

tungen (zum Beispiel online-Uber-
mnllung des Verbrauchslastganges,
Neukunden

*Ulrich Rosen, Christoph Aretz,
BET, Aachen

2 gewmnen oder Bestandskunden
lingerfristig zu binden. Ob und in
welchen Kundensegmenten diese Ta-

a
forderungen umzusetzen und um
Synergien bei Messtalenbetrich
und Messung einerseits und bei Pro-
duktentwicklung und Produktver-
trieb andererseits ~erschlieBen zu
konnen.




